


당신의선택은?
2025 VIETNAM
그많던오토바이가사라지고있습니다.

도로에고급수입자동차가넘치고, 도로건설이활성화되면서시속100km 이상을달리고

있습니다.

이들은자신을위한소비와투자를아끼지않습니다.

2025년지금도성장중인베트남시장은

한국기업의다양한아이디어와기술력그리고다양한제품이필요합니다.

대한민국에서수많은기업들이포스트차이나라고부르며도전장을내밀고있습니다.



[자료:베트남통계청(GSO), KOTRA 호치민무역관재구성]

[2020 ~ 2024년한국의對베트남수출입실적 /자료: KITA]

$ 28,440 / 7위수입국
(전년동기대비 + 9.6%)

$ 58,321 / 3위수출국
(전년동기대비 + 9.1%)

1분기 2분기 3분기 4분기

2024년 5.98 7.25 7.43 7.55

2023년 3.41 4.25 5.47 6.72
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8% 목표

동남아 수출 허브



Mega-us EXPO 2025

800개 품목

현지 마케팅

200개사

전시

64건

현지 언론 홍보

9820바이어

방문

271건

MOU

1472건

비즈니스매칭

90.2%
참가자 만족도

현지 3만여회원수를보유한 20여개의주요정부기관및경제협∙단체와

함께하는박람회,각분야의실수요바이어대거방문기대!!

한국전시산업진흥회의인증을받은 ‘국제인증전시회’





Mega-us 박람회는 ‘고품격VIP를위한글로벌한사업의확장’을

주제로산업의전반을한눈에파악할수있는전시회와프리미엄

프로그램을통해해외바이어와의교류의장을마련하고참가기업의

마케팅활동을적극지원합니다.

대형 유통사, 온라인/이커머스 플랫폼, 드럭스토어&뷰티 체인,

프랜차이즈 운영사, HORECA 업계, 인플루언서,

IT&SW 전문 기업, 공공기관 등

Major Buyer

Mega-us EXPO

Mega-us EXPO 2025

2025.08.14(목) ~ 16(토), 3일간

WHITE PALACE, 베트남 호치민

200개 부스 / 300개사 / 2,000여 제품



일자/시간 8.13.(수) 8.14.(목) 8.15.(금) 8.16.(토)

09:00 VIP 리셉션(2층) 전시 전시

10:00 전시

오프닝세레모니11:00

12:00

13:00 기업셋팅가능시간 VIP투어

14:00 (에어컨)

Univ.star

(대학생)

13:00~17:00

Venture.star

(프로모션&IR)

13:00~15:00

기관mou

15:00

Mega Awards
16:00

17:00

Schedule
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한-베대학생창업아이디어경진대회

• 한-베 학생들의 참신한 창업 아이디어와 피칭 컨설팅 활동 등을 통한 글로벌 진출 역량 강화 프로그램

• ‘Saigon Innovation HUB’와 3년째 진행 중인 행사, 호치민 과기부 예산 확대로 행사 규모 확장

• ‘Mega-us EXPO 2024’에서 현지 11개 대학을 포함, 총 20개 현지 대학의 참가 의사 확인

• 한국의 대학이나 기관에서는 ‘대학생 아이디어 공모전, 창업 아이디어 경진대회, 대학생 창업 메이커톤’등의

사업과 연계 수행 가능



기업투자유치&프로모션 데이

• 베트남, 싱가포르, 태국, 프랑스, 중국 등의 투자사를 초청, 글로벌 유망 투자기업을 발굴하고 현장 참가

바이어 대상 공개 마케팅을 통해 박람회 참가 기업의 폭발적 해외 시장 기회를 창출하기 위한 프로그램

• 참가 기업 대상 투자유치 피칭대회&프로모션 참가신청 기회를 제공

• IT 또는 핵심 기술을 보유한 ‘한국-베트남’ 각 10개사 참가 / IR 피칭(대표자, 영어), 프로모션(MC, 베트남어)

• 참가지원기관에서는’Rocketship IR경진대회, IR데모데이,투자로드쇼,현지프로모션’같은사업을함께수행



Market conference

마켓트렌드강의

• 새로운 비즈니스 기회 발굴을 위한 현지 바이어-셀러 인사이트부터 성장 궤도 진입 노하우까지 공유

• 글로벌 시장 진출을 위한 전략의 단계 향상과 현지 시장에서의 지속 가능한 비즈니스 성과 달성 지원

• 양국 상호 거래를 촉진하는 한-베 수출 트렌드 강의로, 시장 전문가와 최신 시장 데이터 및 성공 사례 심층 분석

• 현지 방문 베트남 바이어가 주요 타깃, 바이어 유입 효과 기대



Special Exhibition

한국기업제품전시

• ‘B2B Bizmatching’ 프로그램과 함께, 참가 기업의 부스에 제품을 전시하여 제품 체험 및 시연을 강화하고

바이어들의 부스 방문을 유도

• 현장 통역 부가 서비스를 제공해, 기업들의 최적의 부스 운영으로 브랜딩 효과와 상담 성과를 동시에 향상

• 품목별 세션을 나눠서 진행, 마케팅 예산을 투입하여 바이어 및 방문객 대상 ‘현장 사용 바우처’ 제공



한-베비즈니스미팅

• 참가 기업의 사전 소개자료를 현지 바이어에게 미리 배포, 바이어가 원하는 기업을 미리 파악해 사전 매칭 유도

• 확정된 스케줄로 효율적 상담을 진행하는 동시에 박람회 현장에서 새롭게 유입되는 바이어와도 실시간 미팅

• 기업 성과 극대화 및 박람회 참고 효과를 동시에 달성 할 수 있어, 체계적인 수출 지원 가능

• ‘동나이, 나트랑, 달랏, 껀터, 떠이닌’ 등 주변 유망 협회들의 협업 요청에 따른 박람회 참가 셔틀버스 운영 계획

B2B Bizmatching



B2B
Bizmatching
Buyers

호치민

동나이

달랏

껀터

떠이닌

정부 기관 및 협회
(호치민, 근교 도시)

Mega-us EXPO 2025
(WHITE PALACE in HCMC)

전용 셔틀버스 운행
(바이어, 기관 담당자 등)















KOTRTOVIET 이전예정(6월)
[호치민사무소, 콜센터, KORETOVIET 전시관]












